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OBJETIVO

Este curso tiene como principal objetivo la capacitacion del participante para conocer a detalle los calculos que realiza el
sistema, tales como el manejo de los diferentes tipos de costeo de acuerdo a la legislacion vigente, el prorrateo de gastos
indirectos y las operaciones en general con moneda extranjera. Se entendera de manera profunda procesos tales como la
aplicacidn de intereses moratorios, el registro de compras y ventas a plazos y la aplicacién y utilidad de las Politicas de
Oferta en el mddulo de Facturas y vendedores. Ademds este curso resulta de gran utilidad para aquellas empresas que
cuentan con otro sistema de la linea Aspel como los son Aspel-BANCO 3.0 6 Aspel-COI 6.0 conociendo su configuracion y
operacién, de esta manera se aprovechan las ventajas que representa para la simplificacion de operaciones, ya que se
evita la doble captura y se mantiene integrada la informacién con las diferentes areas como Contabilidad, Crédito y
Cobranza, Pagos, etc., evitando asi errores en la recaptura desde otro sistema.

Otro aspecto importante a revisar es el manejo de otras monedas en operaciones de compra-venta asi como la perdida o
ganancia por el tipo de cambio utilizado.

Ademas proporcionara al administrador del sistema Aspel-SAE 5.0 de los conocimientos necesarios para mantener la
integridad de la base de datos, mediante procesos sencillos de mantenimiento. Se detalla ademas el procedimiento para
que de acuerdo a las necesidades de informacion y los recursos humanos y tecnoldgicos de la empresa se pueda convertir
y manejar la base de datos en un formato diferente al nativo Firebird, como Microsoft SQL Server.

Se revisara la forma de modificar algunos reportes para ajustar el sistema a las necesidades de informacion especificas de
la empresa. Se analizara a detalle la estructura y la operacién del mddulo con funciones de CRM (Customer Relationship
Management) que permite enfocar las estrategias comerciales de la empresa para mantener y generar fidelidad en los
clientes, asi como la captacion de nuevos prospectos.

Finalmente, se estudiard otra manera mas para la explotacién y uso de los datos mediante Estadisticas predefinidas en el
sistema, asi como la creacidn de nuevas que permitan a las personas con poder de decisidn dentro de la organizacion
tener una mejor interpretacion mediante graficas y poder asi planear las estrategias de la empresa.
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10.2.4 Paso 3: Inicio de operaciones en el formato Microsoft SQL Server
10.3 Tablas de Aspel-SAE 5.0
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